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Cursos com os menores precos de mercado!

Acreulna - Cacu - Montividiu - Quirinépolis - Rio Verde
Sdo Simao - Santa Helena de Goias -




Classificacao
dOSpequenoshegécios

Microempreendedor Individual (MEI)
E o empreséario que fatura anualmente até R$ 60.000,00, ndo tem
participacao em outra empresa e possui, no maximo, um empregado.

Microempresa (ME)
Empresa que fatura anualmente valor até R$ 360.000,00.

Empresa de Pequeno Porte (EPP)
Empresa que fatura anualmente de R$ 360.000,01 até R$ 3.600.000,00.

Potencial Empresario

E a pessoa que possui negécio préprio, sem registro no CNPJ, mas que
busca atendimento para o processo de formalizacdo ou abertura de
empresa.

Potencial Empreendedor
E a pessoa que ainda ndo esta envolvida diretamente em um negécio, mas
buscainformacdes para aprimorar sua capacidade empreendedora.

Empreendedor Rural

E o produtor rural que desenvolve atividades agricolas e que fatura até R$
3.600.000,00 por ano.




0.Sebrae Al
Val atée VOCe.

Negc’)cuo

O Negocio a Negocio é um programa gratuito de atendimento e orientacdo
empresarial que oferece diagndésticos e recomendacées para
microempreendedores individuais e donos de microempresas, auxiliando
nas principais dificuldades encontradas no dia a dia da gestdo de seu
negdcio. Um AOE (Agente de Orientacdo Empresarial) visita sua empresa,
aplica um diagndstico de gestdo basica que abrange temas como financas,
operacOes e mercado e sugeri solucbes para a melhoria do seu negdcio.
Vocé recebe um atendimento in loco, personalizado, continuado e gratuito.

O Sebrae vai bater na
porta da sua empresa.

Agende sua visital!
0800 570 0800




Querversua
empresa crescer

Contrate as consultorias de

A consultoria Sebrae orienta vocé,

gestdo do Sebrae! =

Areas atendidas:

- franquias;

- financas;

- formacéo de preco;
gestdo de pessoas;
comercio exterior;
agronegocios;
marketing;

- e-commerce;

midias sociais;

- plano de negdcios;
- planejamento empresarial.

empresério, que quer ver sua empresa crescer. Precisa resolver
um problema de gestdo, saber como vender mais ou administrar

financas? A consultoria Sebrae é para vocé.
um diagndstico, nos resultados esperados e

Fundamentada em
em um relacionamento

de responsabilidades divididas, a consultoria Sebrae é um

processo desenvolvido para quem quer melhorar seu negaécio.

Procure nossos atendentes presencialmente
ou através do 0800 570 0800.




70% ...
do valor e por

contadoSebrae!
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SEBRAETEC

INOVACAO - TECNOLOGIA V

O Sebraetec promove o acesso de pequenos negdcios a consultorias e
servicos em 7 areas de conhecimento da inovacéao e tecnologia:

8] )

PROPRIEDADE SUSTENTABILIDADE SERVICOS
INTELECTUAL DIGITAIS
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DESIGN PRODUTIVIDADE QUALIDADE INOVACAO

Por meio do Sebraetec, de forma rapida e econbémica, as pequenas empresas
aumentam a sua eficiéncia produtiva, melhoram a sua gestdo, desenvolvem
novos produtos e conquistam novos mercados. Agende um atendimento no
Sebrae mais proximo de vocé e veja como o Sebraetec pode ajudar a sua
empresa crescer mais ainda.

CONDICOES DE PARTICIPACAO

Para participar das consultorias do Sebraetec, a empresa deve adequar-se ao Edital publicado no site
do Sebrae Goids (www.sebraego.com.br). O Sebrae subsidiard 70% das prestacdes de servicos
tecnoldgicos, limitados ao valor maximo de R$ 10.000,00. Os 30% restantes deverdo ser pagos
pelas empresas-clientes, em até dez parcelas mensais (sendo parcela minima de R$ 100,00).

Informacdes:
0800 570 0800
www.sebraego.com.br



IIIIIIIIIIllllIIIlIIIIIIIII--——_—

PROGRAMACAO

ACREUNA

Marco
Oficina como Criar uma Pdagina

Empresarial no Facebook 14/03 19h as 22h R$ 30,00
Oficina como Usar Sites de .

Busca na Internet 15/03 19h &s 22h R$ 20,00
Oficina como Vender por um Site .

de Comércio On-line Na Medida /03 19h as 22h R$ 20,00
CACU

Marco

Oficina Andlise de Mercado para

Comecgar Bem - Como tomar decisées13 e 14/03 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
a partir da andlise de mercado

Oficina Plano de Negécio para

Comec¢ar Bem - Como elaborar 15 e 16/03 18h30 &s 22h30 R$ 30,00
seu plano de negécio

Oficina Orientacdo sobre Acesso a .

Financiamento para Come¢ar Bem 17/03 18h30 as 22h30  R$ 22,00
Abril

Oficina como Criar uma Pdagina .

Empresarial no Facebook 04/04 19h as 22h R$ 30,00
Oficina como Usar Sites de .

Busca na Internet 05/04 19h &s 22h R$ 20,00
Oficina como Vender por um Site .

de Comércio On-line Na Medida  9¢/0% 1oh as 22h R$ 20,00
Oficina SEI Comprar 24/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Oficina SEI Vender 25/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Oficina SEI Controlar Meu Dinheiro 26/04 18h30 &s 22h30  R$ 40,00
Oficina SEI Formar Prego 27/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
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CACU

Maio
Curso Gestdo Financeira

Na Medida 22 a 26/05  18h30 a&s 22h30  R$ 140,00

Junho
Curso Gestdo de Estoque

Na Medida 19 a 22/06 18h30 as 22h30 R$ 130,00

MONTIVIDIU

Abril
Oficina como Criar uma Pagina

Empresarial no Facebook 17/04 19h as 22h R$ 30,00

Oficina como Usar Sites de

Busca na Internet 18/04 19h &s 22h R$ 20,00

Oficina como Vender por um Site

de Comércio On-line Na Medida  '7/0" 19has 22h R$ 20,00

QUIRINOPOLIS

Mar¢o
Oficina como Criar uma Pdagina

Empresarial no Facebook 07/03 1%h Qs 22h R$ 30,00

Oficina como Usar Sites de

Busca na Internet 08/03 19h as 22h R$ 20,00

Oficina como Vender por um Site

de Comércio On-line Na Medida 09/03 19h as 22h R$ 20,00

Oficina Andlise de Mercado para
Comecar Bem - Como tomar decisées20 e 21/03 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
a partir da andlise de mercado

Oficina Plano de Negécio para
Comecgar Bem - Como elaborar 22 e 23/03 18h30 &s 22h30  R$ 30,00
seu plano de negécio

Oficina Orientacdo sobre Acesso a

Financiamento para Comec¢ar Bem 24/03 18n30 &s 2230 R$ 22,00
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QUIRINOPOLIS

Abril

Oficina SEI Comprar 24/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Oficina SElI Vender 25/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00

Oficina SEI Controlar Meu Dinheiro 26/04

18h30 as 22h30  R$ 40,00

Comegar Bem

Oficina SEI Formar Prego 27/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Maio

curso Gestdo Financeira 15 a19/05  18h30 &s 22h30 R$ 140,00
Na Medida ate/ as '
Junho

Curso Gestdo de Estoque .

Na Medida 26 a 29/06  18h30 as 22h30 R$ 130,00
RIO VERDE

Janeiro

Curso Tributacdo Na Medida .

para Microempresas 30/01 a 03/02 19h as 22h R$ 130,00
Palestra o Microeempreendedor .

Individual para Come¢ar Bem 31/01 1oh as 2 GRATUITA
Fevereiro

Curso Transforme sua Ideia em

Modelo de Negécio para 14 a 16/02 18h30 &s 22h30  R$ 50,00

Oficina Andlise de Mercado para
Comecgar Bem - Como tomar decisdes 20 e 21/02
a partir da andlise de mercado

18h30 as 22h30  R$ 22,00

Oficina Plano de Negécio para
Comec¢ar Bem - Como elaborar 22 e 23/02
seu plano de negécio

18h30 as 22h30 R$ 30,00
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RIO VERDE

Fevereiro
Curso Gestdo Financeira

Na Medida 20 a 24/02  18h30 a&s 22h30  R$ 140,00

Oficina Orientacdo sobre Acesso a

Financiamento para Comeg¢ar Bem 24/02 18n30 &s 22h30  R$ 22,00
Marc¢o
Curso Marketing Na Medida 06 a 09/03  18h30 as 22h30 R$ 130,00

Curso Sebrae Mais Gestdo

Financeira- Do controle & deciséo 21/03 a 06/07 1830 &s 22h30 R$ 1200,00

Curso Transforme sua Ideia em
Modelo de Negdcio para 28 a 30/03  18h30 a&s 22h30  R$ 50,00
Comecgar Bem

Palestra o Microeempreendedor

Individual para Comec¢ar Bem 31/03 19h as 2Ih GRATUITA
Abril

Oficina SEI Comprar 03/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Oficina SEI Vender 04/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00
Oficina SEI Controlar Meu Dinheiro 05/04 18h30 &s 22h30  R$ 40,00
Oficina SEI Formar Preco 06/04 18h30 &s 22h30  R$ 22,00

Curso Sebrae Mais

Gestdo da Qualidade 06/04 a /11 18h30 &s 22h30 R$ 1.570,00

Maio
Curso Gestdo Estratégica de

Vendas Na Medida 02 a 06/05 18h30 as 22h30 R$ 130,00

Curso Sebrae Mais Gestdo de
Marketing - Plano de marketing 15/05 a 08/08 18h30 &as 22h30 R$ 300,00
avang¢ado
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RIO VERDE

Junho
Curso Gestdo de Estoque
Na Medida

Curso Gestdo de Pessoas e 18n30 as 22h30
Equipes Na Medida 26/06 a 007 gp s 12h

05 a 09/06  18h30 as 22h30 R$ 130,00

R$ 150,00

SAO SIMAO

Abril
Oficina como Criar uma Pdagina

Empresarial no Facebook 25/04 19h as 22h R$ 30,00

Oficina como Usar Sites de

Busca na Internet 26/04 19h as 22h R$ 20,00

Oficina como Vender por um Site

de Comércio On-line Na Medida 27/04 19h &s 22h R$ 20,00




SAIBA O QUE VOCE -

IRA APRENDER

PALESTRAS

O MICROEMPREENDEDOR INDIVIDUAL PARA COMECAR BEM
PASSO A PASSO PARA A FORMALIZACAO

Aprenda o passo a passo para formalizar como microempreendedor individual
e saiba um pouco mais dos beneficios e obrigacdes.

Publico: empreendedores informais e individuais, com faturamento bruto anual
de até R$ 60.000,00 e até um empregado.

Carga hordaria: 2h

Conteudo programatico:

- Historico; - Obrigacoes;

- Beneficios; - Oportunidades de negdcios.

- Portal do Empreendedor;




SAIBA O QUE VOCE

IRA APRENDER

GESTAO DE ESTOQUES NA MEDIDA

Aprenda as técnicas dos estoque e como buscar resultados operacionais e
financeiros satisfatérios, de acordo com as metas e expectativas que
contribuam para otimizar sua produc@o e comercializagdo.

Publico: empresdrios de microempresas

Carga hordria: 12h

Conteudo programatico:

- A gestdo de estoques: importéncias e consequéncias;

- Como desenvolver um sistema de gestdo de estoques;

- O sistema de gestdo de estoques na pratica.

GESTAO DE PESSOAS E EQUIPES NA MEDIDA

Aprenda como atrair, manter e desenvolver 0s recursos humanos, para
garantir a satisfagdo da equipe e a satisfagcdo dos clientes.

Publico:

Carga hordria: 24h (+ 2 horas de consultoria individual, por empresa)
Conteudo programatico:

- O sistema de gestdo de pessoas;

- Sistemas de remunerac@o e provisdo de pessoas;

- Selecdo, desempenho e retencdo de talentos;

- O trabalho em equipe e a percep¢do humanag;

- A comunica¢do interpessoal e os conflitos em uma equipe;

- O empresdario como coach (lider) da equipe.



GESTAO ESTRATEGICA DE VENDAS NA MEDIDA

Compreenda os beneficios da gestdo estratégica de vendas, conhecendo o
perfii do cliente para melhorar os resultados de vendas. Aprenda a
desenvolver a equipe de vendas para o alcance de resultados.

Publico: empresdrios e gerentes de vendas

Carga hordria: 16h + 2h de consultoria individual por empresa

Conteudo programatico:

- Analisando o processo de compra do cliente e do de venda da empresg;
- Planejando e gerenciando a Equipe de Vendas;

- Atendimento qualificado gera venda diferenciadg;

- Trabalhando para fidelizar o cliente.

GESTAO FINANCEIRA NA MEDIDA

Compreenda a importéncia de implantar e analisar os controles financeiros e
econdmicos para uma gestdo mais eficaz da sua empresa. Ao formar preco de
produto ou servico saiba porque é fundamental considerar custo e mercado e
saiba analisar os indicadores de desempenho de sua empresa para tomar as
decisdes corretas.

Publico: empresdrios de microempresas

Carga hordria: 20h + 2h de consultoria individual e em grupo

Conteudo programadatico:

- Ferramenta de controle do dinheiro: O CAIXA;

- Fluxo de caixg;

- Demonstrativo de resultados: identificando o lucro;

- Andlise do indicadores de resultados;

- Formacé&o do pre¢o de venda.

MARKETING NA MEDIDA

Compreenda os principais conceitos de marketing, implante as ferramentas de
marketing na gestdo do negdcio e perceba a importédncia de colocar o
cliente como centro das estratégias e agdes organizacionais.

Publico: empresdrios de microempresas

Carga hordria: 16h

Conteudo programadatico:

- Conceitos centrais de marketing;

- Estratégias de marketing;

- Topicos avangados de marketing;

- Compartilhando resultados.




SEBRAE MAIS GESTAO DA QUALIDADE

Foco no desenvolvimento da cultura da qualidade, implementando nas
empresas, processos embasados no Modelo de Exceléncia em Gestdo,
elaborado pela FNQ.

Publico: empresdrios de empresas de pequeno porte

Carga hordria: 80h + 34h de consultoria na empresa (duracdo de 9 meses)
Conteudo programatico:

- Médulo 1: Compromisso com o éxito (4h);

Apresenta a solu¢do Gestdo da Qualidade

- Médulo 2: Fundamentos da exceléncia (16h);

Encontro 1 - Fundamentos da Exceléncig;

Encontro 2 - Mudang¢as para atingir a Exceléncia;

Encontro 3 - A Gest&o da Qualidade como estratégia rumo a Exceléncia;
Encontro 4 - Administrar com Exceléncia

- Médulo 3: D-Olho na qualidade: 5S para pequenos negocios (16h);
Encontro 1 - Preparando o ambiente e praticando o Descarte;
Encontro 2 - Praticando a Organiza¢do e a Limpeza;

Encontro 3 - Praticando a Higiene e a Ordem mantida;

Encontro 4 - Auditoria e a prdatica do D-Olho.

- Médulo 4: Parcerias eficazes (24h);

Encontro 1 - A Postura da Lideranca Empresarial;

Encontro 2 - A Organiza¢cdo do Sistema de Trabalho na Empresa;
Encontro 3 - Capacitagdo, Desenvolvimento e Qualidade de Vidg;
Encontro 4 - Relacionamento com o cliente e fideliza¢céao;

Encontro 5 - Parceria com Fornecedores e o Papel do Empresario;
Encontro 6 - Responsabilidade Socioambiental

- Médulo 5: Os processos (20h).

Encontro 1 - Modelo de gestdo baseado em processos;

Encontro 2 - Identificagdo e mapeamento de processos;

Encontro 3 - Gerenciamento de processos;

Encontro 4 - Andlise e melhoria de processos;

Encontro 5 - Padronizacéo
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SEBRAE MAIS GESTAO DE MARKETING
- PLANO DE MARKETING AVANGADO

Aprenda a interpretar as situagdes de oportunidades ou ameagas diante do
estudo dos pontos fortes e fracos da empresq, fundamentando as decisdes
estratégicas da empresa para a melhoria de seus resultados.

Publico: empresdrios de empresas de pequeno porte

Carga hordria: 82h e 60 dias de durac¢do

Conteudo programadatico:

- Oportunidades ou ameacgas, pontos fortes e fracos da empresa;

- Utilizar ferramentas do plano de marketing para rever posicionamento
estratégico da sua empresa e estipular metas atingiveis, de forma a
envolver e comprometer a equipe com os resultados a fim de construir
diferencial competitivo do seu negdcio;

- Predispor-se a desenvolver, periodicamente, pesquisa e levantamento de
informacdes que permitam inovar e diferenciar sua empresa no mercado;

- Refletir de forma sistémica sobre os negdcios da empresa.

SEBRAE MAIS GESTAO FINANCEIRA - DO CONTROLE A DECISAO

Compreenda os aspectos fundamentais da gestéo financeira, para melhorar o
processo de tomada de decis@o e saiba como desenvolver uma gestéo
financeira eficiente e eficaz na empresa.

Publico: empresdrios de pequenas empresas.

Carga hordria: 116h e dura¢éo de 90 dias

Conteudo programatico:
- Controles financeiros;
Capital de giro;

Margem de contribui¢do;
Ponto de equilibrio;

- Pro-labore; - Indicadores de desempenho;
- Projecdes financeiras; - Planejamento orcamentdario;
- Liquidez; - Simulagdes financeiras;

Custos e formagdo de prego; - Aspectos internos e externos.
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TRANSFORME SUA IDEIA EM MODELO DE NEGOCIO
PARA COMECAR BEM

Saiba como buscar solugdes criativas para a inovacdo do seu negocio,
aumento as chances de sucesso do seu empreendimento.

Publico: potencial empresario

Carga hordria: 12h

Conteudo programatico:

- Diferenciacdo e inovagdo na proposta de valor;

- A importéncia do cliente na cria¢do e captura de valor;

- A eficiéncia na entrega de valor.

TRIBUTACAO NA MEDIDA

Compreenda a importéncia social dos tributos, a identificagéo dos tipos de
op¢ao de tributos para microempresas, além das obrigagdes acessorias de sua
empresa. O entendimento do processo de tributacdo pode gerar novas
oportunidades ao empresdario e ampliar as possibilidades de crescimento e
expansdo do negdcio de maneira sustentavel.

Publico: empresdrios e gestores de microempresas

Carga hordria: 15h + 2h de consultoria por empresa

Conteudo programadatico:

- Entendendo as formas de legalizac&o empresariais;

- Conhecendo os regimes tributdrios: lucro presumido e lucro real;

- Conhecendo o regime tributdrio: Simples Nacional;

- Comparando os regimes tributdrios para tomada de deciséo;

- Analisando o perfil do gestor tributdrio.




SAIBA O QUE VOCE

IRA APRENDER

ANALISE DE MERCADO PARA COMECAR BEM

Orienta o participante a desenvolver competéncias que o auxilie na tomada de
decisbes a partir da andlise de seu mercado.

Publico: potencial empresdrio

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programatico:

- Planejamento e andlise de mercado; - Andlise SWOT;

- Elementos do microembiente; - Tomada de decisdes;

- Ferramenta de andlise de mercado: pesquisas de mercado e benchmarking;

- Andlise de mercado: utilizag&o de a ferramenta em trabalho individual.

COMO USAR SITES DE BUSCAS NA INTERNET

Compreenda a internet como uma ferramenta para o sucessos do seu negocio
e como a empresa ganha fazendo buscas eficientes na internet.

Publico: empresdrios de microempresas

Carga hordria: 3 horas

Conteudo programatico:

- Cendrio atual da internet e seus usos no Brasil;

- Potencial da internet em termos de oportunidades para negocios;

- Onde a empresa ganha otimizando buscas;

- Importéncia de encontrar a melhor informag¢do e também ser encontrado
na enorme

quantidade de informagdes disponiveis na internet;

- Alcance que se pode ter sabendo fazer buscas de conteudos na internet

de forma mais

eficiente;

- Ferramentas de pesquisa na internet;

- Ferramentas do Google que contribuem para a gestdo da empresa.

e



e B

=

L

COMO CRIAR UMA PAGINA EMPRESARIAL NO FACEBOOK
NA MEDIDA

Conheca a importéancia das redes sociais no contexto atual e dos negdcios, assim
como o0s beneficios para a empresa de ter uma pdagina empresarial no Facebook,
mantendo sua rede social dindmica e divulgando seu negocio na Internet.
Publico: empreendedores e empresdrios de microempresas

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programdtico:

- Apresentar o estagio atual da Internet e das redes sociais no Brasil;

- Demonstrar como o brasileiro costuma utilizar a Internet e as redes sociais;

- Comprovar todo o potencial da Internet em termos de oportunidades para
negocios;

- Mostrar as caracteristicas do Facebook no universo das redes sociais;

- Conhecer alguns conceitos e expressdes essenciais do Facebook;

- Fazer com que o participante veja através de exemplos o alcance que se pode
ter com uma pdagina empresarial no Facebook;

- Fazer a conta/perfil no Facebook;

- Criar uma fanpage para sua empresa;

- Exercitar quatro ag¢des bdsicas na pagina empresarial;

- Conhecer o Painel de Controle e publica¢cdo da pdagina;

- Apresentar lembretes e dicas importantes para o sucesso de uma pdgina
empresarial no Facebook;

- Relembrar os cuidados essenciais para o sucesso com a pdagina empresarial.

COMO VENDER POR UM SITE DE COMERCIO ONLINE

Compreenda a Internet como um ferramenta acessivel a ser utilizada para
ampliagdo do sucesso de seu negocio e divulgagdo dos produtos/servicos,
principalmente no que se refere &s vendas online.

Publico: empresdrios de microempresas

Carga hordria: 3 horas

Conteudo programadatico:

- Desmistificando a internet: oportunidades para a empresq;

Ferramentas disponiveis na internet e suas aplicagdes;

Preparando a empresa para vender pela internet;

Como vender num shopping virtual;

Diferentes formas de vender pela internet;

Erros comuns a serem evitados em vendas pela internet;

Dicas para o sucesso das vendas online;

Construir um anuncio para venda de um produto da sua empresa.

P



OFICINAS

ORIENTACAO A ACESSO A SERVICOS FINANCEIROS
PARA COMECAR BEM

Orienta o participante sobre as condi¢des e as diversas formas de acesso ao
crédito junto a instituicdes financeiras e/ou investidores. Direciona o potencial
empresdrio que busca informagdes sobre como obter financiamento para a
estruturacdo de seu empreendimento e/ou como captar recursos
complementares para investimento.

Publico: potencial empresdario com uma ideia de negécio

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programatico:

- Tipos de financiamento e destinagcdo dos recursos;

Sua ideia de negdcio;

Preciso de financiamento?

Pré-requisitos para acesso a financiamentos;

Identificando uma linha de financiamento.

PLANO DE NEGOCIO PARA COMECAR BEM

Compreenda o conceito e as ferramentas para elabora¢do do Plano de
Negdcios. Saiba quais os principais desafios na implementa¢do de um negdcio,
aumentando sua capacidade de inser¢&o e permanéncia no mercado.

Publico: potencial empresdario

Carga hordaria: 6 horas

Conteudo programatico:

- O mercado e a descricdo de seu negocio: Que negocio é esse? Plano de
Negdcios;

- O plano operacional e financeiro de seu negoécio: Plano de negocios;
Apresente seu negocio.

SEI CONTROLAR MEU DINHEIRO

Entenda a diferenca entre o seu dinheiro e o dinheiro da empresa. Saiba como
elaborar o controle didrio de entradas e saidas financeiras do seu negoécio.
Publico: MEI - microempreendedor individual

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programatico:

- Controle de caixa; - Contas a pagar;

- Contas a receber; - Caixa futuro.




OFICINAS

SEl COMPRAR

Compreenda a importé@ncia dos elementos que envolvem o processo de
compras para assegurar os melhores resultados no seu hegocio.

Publico: MEI - microempreendedor individual

Carga hordaria: 4 horas

Conteudo programadatico:

- Elementos fundamentais da compra: Mercado, cliente, fornecedor,
concorrente, preco, planejamento, prazo, produto e negociag¢do.

- Atividade 1: Questdes instigadoras;

- Atividade 2: Realizando boas compras;

- Atividade 3: Entendendo as etapas das compras;

- Atividade 4: Vamos s compras;

- Atividade 5: Respostas que preciso;

SEl FORMAR PRECO

Reconheca a importéncia da formagcdo de pregos para o sucesso de seu
negocio e compreenda como formar precos para seus produtos e servigos.
Publico: MEI - microempreendedor individual

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programdtico:

- O que sdo gastos; - Formagdo de preco;
- A importancia da margemy; - Ponto de equilibrio operacional.
SEI VENDER

Estudando o mercado e entendendo melhor o seu negdcio, vocé poderd
preparar seus produtos e servigos para conquistar mais clientes, lucrar mais e
ampliar.

Publico: MEI - microempreendedor individual

Carga hordria: 4 horas

Conteudo programadatico:

- Atividade de Aberturg;

- Eu sei vender?

- Conversando sobre marketing;

- Utilizando o marketing para vender melhor;

- Construindo o futuro das minhas vendas;

- Atividade de encerramento.




Informacoes

01 - Formas de pagamento

Os pagamentos a vista deverdo ser efetuados antes do inicio de qualquer
solucdo. As formas de pagamento aceitas pelo Sebrae Goids para a compra de
seus produtos e servicos sdo: dinheiro, cartéo de débito e cartdo de crédito,
(Visa, Mastercard, Diners Club, American Express e Elo)*; Para o pagamento
de consultorias e produtos SebraeTec** poderd ser admitida a emisséo de
boleto bancdario.

02 - Vagas limitadas

Inscricdo serd efetivada mediante pagamento em até 24 horas da data de
reserva. O Sebrae reserva-se no direito de ndo iniciar o curso caso né&o
complete o numero minimo de participantes. Este curso poderd ser adiado para
uma nova data ou cancelado. O cancelamento de inscricdo somente ocorrerd
com até 48 horas antes do inicio do curso.

03 - Emissdo de certificados

A segunda via de certificados, somente serd fornecida com até dois anos apds a
data de realizac@o do curso. Informar os dados completos do participante e da
turma. Para as palestras e oficinas né&o seré&o fornecidos certificados.
Certificados s@o disponibilizados somente para as solu¢des com carga hordaria
acima de 12 horas.

Notas:

*Consulte o termo de compromisso de prestacdo de servico educacional do Sebrae Goids na
efetivagcdo de sua matricula.

**Contrato de prestacdo de servico de consultoria gerencial ou tecnologica.




Anotacoes !




! Anotacoes




Faca sua inscricdio no Portal Sebrae www.sebraego.com.br
ou pela Central de Relacionamento 0800 570 0800

You .'
\J|

SEBRAE

SEBRAE RIO VERDE (Escritério Regional)
Rua Dona Maricota, 199, Jardim Marconal
Rio Verde (GO)

Tel.: (64) 3624-2755
E-mail: regionalsulsudoeste@sebraego.com.br

SEBRAE CACU
Rua Joaguim Camilo, n® 535, Centro Cagu (GO)
Tel.: (64) 3656-6035
E-mail: cacu@sebraego.com.br

SEBRAE QUIRINOPOLIS
Via Leocddio de Souza Reis, n° 44, Bairro Eldorado
Quirinopolis (GO)
Tel: (64) 3651-8830
E-mail: quirinopolis@sebraego.com.br

SEBRAE SANTA HELENA

Rua Duplanil Faria de Souza, n® 235
Centro Santa Helena (GO)
Tel: (64) 3641-8781
E-mail: santahelena@sebraego.com.br

o
\‘-_';' Preserve o meio ambiente. N&o jogue este impresso em vias publicas.
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